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【球磨地域学の魅力】 
５月から６月にかけて、２・３年生の総合的な探究の時間である、「球磨地域学」において、多

くの方々から素晴らしい講演をいただきました。人吉球磨で活躍しておられる方々の貴重な講話

を拝聴できる生徒たちは、本当に幸せであり、本校で学べることの大きな利点です。この貴重な

経験を如何に実社会で生かしていくかが大切になってきます。以下に、講話いただいた方々から

ご教示いただいた、ほんの一面をご紹介します。 
 
★３年生講話 

演題：「志（こころざし）」 

 イスミ商事株式会社 代表取締役 髙見 智喜 様 
 

 ・「地域貢献意識がないと、大きなことにつながっていかない。

このことを軸においていると、挨拶が自然にできるし、思

いやりの心が自然と出てくる。」 

 ・「企業の望む人材は、①志を持つこと ②素直さ ③想像力   

④あきらめない心」 

  ・「自由に考える力がある人は、人をあまり非難しない。」 

 ・「成功する人は、未来の話をする。」 
 
★２年生講話 

演題：「人吉球磨（地元）で起業する魅力について」 

 （株）ＵＢｒａｎｄ 代表取締役 平瀬 裕一 様 
 
・夢リスト・・・自分自身が、成功しているイメージを描く 

（ワクワク!!楽しいが大切!!） 

        計画を立てること。紙に書く（神と繋がる） 

        実践行動あるのみ（チャレンジする人生） 

・「人吉球磨は、必ず元気になる。素晴らしい故郷。」 

・「素直な心が大切」 → 「必ず伸びていく」 

・「吐くから－を取ったら叶うとなる。そのためには、プラス言葉をどんどん使うことが大切。」 
 

 ★３年生講話 

  演題：「わくわく、ドキドキ、豊かな人生を生きるには！」 

   ジョブカフェ・球磨ブランチ 

 就労支援員 豊永 康子 様 
 
  ・「会社が求める人材は、①コミュニケーション能力  ②向上

心のある人  ③休まない  ④報連相  ⑤笑顔で元気な挨拶 

等」 

  ・「チャレンジ → がまだす → 負けない」 

  ・「何事も、楽しみながら、一生懸命に取り組む → 必ず良いことがある。」 

  ・「当たり前のことができる人。これが大切。」 

健康・礼儀・努力（目標達成） 
～何事にも一生懸命に頑張る球磨中央高生～ 

令和３年６月３０日 



 ◎２年生講話 

  演題：「人吉球磨に根ざした販売員として大切にしてきたこと」 

   Ｈｏｎｄａ Ｃａｒｓ 人吉店店長・本校同窓会会長 橋本 茂記 様 

 

  ・「営業職はノルマがあるが、結果が数値で表れ、そのことで評価してもらえる。」 

  ・「お客様との信頼関係がいちばんである。」 

  ・「営業として大切にしてきたことは、①お客様と会うとき

の身だしなみ ②条件が違うのでお客様の話をよく聞く

ことが大切 ③期日は必ず守る、約束したことは必ず守

る、④嘘をつかない。これが大切。嘘の説明をしてごま

かしても、必ずばれる。」 

  ・「当たり前のことを当たり前にやることが大切。」 

  ・「同窓会会長としても、皆さんを支えていきたい。」 

 

 ◎３年生講話 

  演題：「福助が求める人材」 

   福助株式会社 生産本部生産統括部 課長職 吉川 寛人 様 

 

・当社は、人吉誘致企業第１号である。 

・熊本地震など、災害時に圧の強い靴下を贈呈してきた。 

・新しい事業を立ち上げ、成功することで、人吉球磨の発

展に貢献したいという会社。社長のビジョン。 

・求める人材は、企業理念に共感し、周りの人全てに福を

届ける努力を惜しまない人。また、誠実、情熱、挑戦で

きる人。 

 

  

生徒たちは、講話を聞くばかりではなく、振り返りのシートを大いに活

用して、日々学んだことを反復的に学習しています。「球磨地域学」の大

きな目的である、人吉球磨地域の魅力を再発見し地域活性のアイディア

の立案やアントレプレナーシップも養ってくれています。 

今後の「球磨地域学」の学習内容にもご注目ください。 

 


